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DÉVELOPPEMENT COMMERCIAL

GRAND COMPTE OEM

APPÉTENCES TECHNIQUES

STRATÉGIE OPÉRATIONNELLE

MANAGEMENT

PIERRE
BAULU

DIRECTEUR COMMERCIAL ET MARKETING - AL-KO Kober Corp

DIRIGEANT ASSOCIÉ - CIRA - CONSTRUCTIONS INDUSTRIELLES RHÔNE-ALPES

CHEF DE SECTEEUR - HUTCHINSON

ANIMATEUR RÉSEAU - SIEMENS VDO

• Responsable du marché OEM remorques / caravanes pour la France
• Evolution du CA : 8 M€ => 12.4 M€
• Gestion projets groupe intra-Européens

• Encadrement de trois activités (OEM & aftersales)
• Management d’une équipe de 9 personnes
• Élaboration des budgets et plans de développement
• Reporting groupe (All. & USA)
• Périmètre de CA : 21 M€ => 29.7 M€
 

• Responsable commercial et financier de la société (3,2 millions d’euros de CA),
• Gestion des ressources humaines (12 personnes),
• Management du changement,
• Conduite et suivit de chantiers.

• Responsable d’activité “aftersales” Automotive sur l’est de la France,
• Gestion et développement du fichier client de grossistes pièces détachées automobiles,
• Négociations grands comptes,
• Gestion des groupements en France.

• Animation des réseaux de concessionnaires et succursales de plusieurs constructeurs 
automobiles : Peugeot, Citroen, Mercedes, VW, Audi, Renault, Kia, Hyundai, etc.
• Formation technique des vendeurs aux produits,
• Formation technique des monteurs et responsables SAV,
• Contrôle des ventes mois par mois et animations promotionnelles régulières.

Développeur commercial (70% éleveur / 
30% chasseur) confirmé ayant développé 
récemment mes compétences à 
l’international, j’ai eu l’occasion de participer 
à l’accompagnement de projets complexes 
et ambitieux. De nature enthousiaste et 
dynamique, je cherche à intégrer une équipe 
tournée vers des projets innovants.

FÉV. 2012 - JANV. 2015 : CHEF DE MARCHÉ

DEPUIS JANV. 2015 : DIRECTEUR COMMERCIAL ET MARKETING

FÉV. 2008 - MAI 2011

SEPT. 2004 - FÉV. 2008

JANV. 2001 - AOÛT 2004

 Secteur France

Lyon, France

Secteur Est de la France

Quart Sud-Est, France

QUI SUIS-JE ?

DIRECTEUR COMMERCIAL ET MARKETING FRANCE - AL-KO KOBER CORP

BACCALAURÉATBTSLICENCE PROFESSIONNELLE

BTS 
ACTIONS COMMERCIALES

1996 - 1998

LYCÉE RENOIR 
CAGNES SUR MER (06)

COMMUNICATION ET 
MARKETING AUTOMOBILE

1998 - 1999

INSTITUT SUPÉRIEUR DE LA 
COMMUNICATION ET DU 
COMMERCE AUTOMOBILE
NEVERS (58)

BACCALAURÉAT STT 
ACTIONS COMMERCIALES

1993 - 1996

LYCÉE RENOIR 
CAGNES SUR MER (06)

• Restauration de véhicules anciens
• Rallyes historiques
• Moto / Vespa
• Ski nautique
• VTT

41 ans - Marié - 2 enfants
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NOTIONS

TOEC 780

DÉBUTANT

ALLEMAND ANGLAIS ITALIEN

pierre@baulu.net

+33 (0)6 62 82 09 65

http://pierre.baulu.net

22 rue Jean-Louis Renardon 
69650 Saint-Germain-Au-Mont-d’Or

RETROUVEZ MOI AUSSI SUR

           http://pierre.baulu.net

               https://fr.linkedin.com/in/pierre-baulu


